ACT! By Sage - Version 8

El gestor de contactos profesionales n°® 1 en ventas, con mas de 2 millones de
usuarios registrados en todo el mundo.
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Requisitos minimos del sistema:

e Ordenador Pentium lll, Lector CD ROM, 512 Mb
de memoria RAM, 500 Mb de espacio libre en
disco, Microsoft Office 2000, Conexién a Internet,
Internet Explorer 6.0, Actualiza Version 6,
Windows® 2000, Windows XP®, Windows 2003

Requisitos minimos Palm OS:

e Palm OS 3.5 - 5.4, Procesador 33 MHz, 8 Mb de
memoria, 500 Kb de memoria adicional libre, Hot
Sync Manager 3.5 -4.1.0

Requisistos minimos Pocket PC:

e Pocket PC 200/2002/Phone Edition (Windows CE
3.0), Windows Mobile 2003 para Pocket PC
(Windows CE 4.0y 4.20.0), Procesador 133
MHz, 16 Mb de memoria, 500 Kb de memoria
adicional libre, Microsoft ActiveSync versiones
35-38

iCrea contactos, construye relaciones,
consigue resultados!

ACT! by Sage Versién 8 dispone de una completa
funcionalidad que te permitira gestionar tus contactos
de forma centralizada, ayudandote a mejorar las
relaciones con tus clientes y haciéndolas mas
duraderas y rentables.

ACT! by Sage es una solucion de la familia de
productos SAGE CRM. Para mas informacion acerca
de las soluciones CRM de Sage visita nuestra web:
www.sagecrm.es

Novedades

¢ Nuevo look, mas moderno y facil de manejar
e Gestidn de contactos a nivel de empresa
e Mayor integracion con MS Office

e Separacion de las notas e historial de las fichas de
contactos, grupos o empresas

e Gestidn dinamica de contactos dentro de los grupos y
empresas

e Gestidn de Presupuestos a partir de las oportunidades
de venta

e Mayor integracion con Outlook
¢ Mejora del seguimiento de las oportunidades de venta

e Nuevos links de conexion con agendas electrénicas
de mano PalmOne y Pocket PC

¢ Sistema de busquedas y filtros avanzados
¢ Nuevos informes y gréaficos
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Caracteristicas

e Centraliza la informacion critica de tus clientes

e Acceso a la informacion de tus contactos de forma
rapida y sencilla

e Gestion de tareas y actividades

e Funciones de calendario

e Comunicaciones con tus contactos a través de carta,
e-mail o fax

e Gestién de contactos a nivel de empresa

e Agrupacion de contactos en grupos y subgrupos

e Mudiltiples tipos de busquedas vy filtros

e Prevision y seguimiento de oportunidades de venta
e Prioriza tus tareas y la de tus equipos comerciales

o Flexible y personalizable en funcién de tus
necesidades

e Notas e historiales para que puedas disponer de la
informacion de forma rapida y precisa

e Exporta a Excel con un solo clic
e Integracion con herramientas MS Office

e Integracion con Outlook para la importacion y
exportacion de contactos y actividades

e Links con agendas electrénicas de mano PalmOne y
Pocket PC

e Link con las soluciones de gestién Elite de Sage SP
(SP ContaPlus, SP FacturaPlus y SP TPVplus)

e Coleccion de informes y gréficos con la posibilidad de
adaptarlos a tus necesidades
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SP ContaPlus

Gestién Contable
y Financiera
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Gestor de contactos
profesionales
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Total SP FacturaPlus
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‘ stock y almacenes
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Gestién del Terminal
Punto de Venta,
Gestion de tickets

Gestién Laboral

Contenido de la vista Detalle del contacto

Caracterisica  Funcion

1 Barra de
herramientas

Proporciona acceso a las funciones, como afiadir un
contacto o planificar una reunién. Se puede personalizar.

2 Barrade
navegacién

Contiene botones que se pueden utilizar para cambiar a
otra vista, por ejemplo, para ver un registro de grupo.

Incluye informacion de contacto detallada, como nombre,
direccién y niimeros de teléfono.

3 Parte superior de
la ventana

4 Parte inferior de
la ventana

Contiene las fichas predeterminadas del sistema y que no
son del sistema que muestran informacion relacionada
con el contacto, como actividades, notas, historiales,
oportunidades y direcciones particulares.

3 Boton Diseno Cambia el diseno que se muestra, lo que afecta al color de

fondo, campos, etc.

Informes  Herramientas  Ayuda
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Barcelona: 902 884 864
Madrid: 902 884 884
www.sagecrm.es

INFORMACION COMERCIAL.:

Lainformacion contenida en este documento puede ser objeto
de modificaciones sin notificacion.
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